Jovens Empreendedores Buzio — Agrupamento de Escolas de Buzio, Municipio de Vale de Cambra, AECA, ADRIMAG — Vale +Social 2015/2016

Ficha de Inscricao e Miniplano de Negdcios

A preencher pelos(as) Diretores(as) de Turma

Recegdo da Ficha de Inscrigdo e Miniplano de Negdcios

Nome do(a) Diretor(a) de Turma:

Data de rececgdo: / /

Assinatura do Diretor de Turma:

A preencher pelo grupo concorrente

Nome do Grupo Concorrente:

Identificagdo dos elementos do grupo:

Nome: Turma:
Morada:

N.2 B.l. ou C. Cidad3o: Data de Nascimento: __ / /
Telemovel: Email:

Nome: Turma:
Morada:

N.2 B.I. ou C. Cidad3do: Data de Nascimento: __ / /
Telemovel: Email:

Nome: Turma:
Morada:

N.2 B.I. ou C. Cidad3do: Data de Nascimento: __ / /
Telemovel: Email:

Organizacéo e Colaboragéo:
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APRESENTAGAO DA IDEIA

IDEIA DE NEGOCIO (Todos os(as) interessados(as) devem, clara e sucintamente, apresentar a sua ideia de negécio

e a forma como pretendem concretiza-la.)

NoME COMERCIAL E SLOGAN

QUAL A INOVAGAO QUE A IDEIA INCORPORA?

MOTIVAGOES PARA A CRIACAO DA EMPRESA

Organizacéo e Colaboragéo:
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ANALISE DE MERCADO

CLIENTES (Quem s3o; Localizagdo; Presenca no mercado; Dimens3o; Nimero? Tipo? Hébitos? Necessidades?

Moda?; Formas de comunicagdo com o mercado; Prazos de recebimento)

CONCORRENCIA (Quem s3o; Localizagdo; Presenca no mercado; Dimensdo; A estrutura: concorrentes atuais e

potenciais; Posicionamento qualidade / servigo / preco)

FORNECEDORES (Quem s3o; Localizagdo; Presenca no mercado; Dimens3o; Nimero e estrutura: distancia,

especialidade?; Fiabilidade: Reputagdo? Importancia? Substituivel?; Prazo de pagamento?)

Organizacéo e Colaboragéo:
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VANTAGENS COMPETITIVAS/FATORES DE DIFERENCIACAO

PRINCIPAIS OPORTUNIDADES OFERECIDAS PELO MERCADO

PRINCIPAIS DESAFIOS A SUPERAR

ESTRATEGIAS A DESENVOLVER PARA A ENTRADA DA EMPRESA NO MERCADO

Organizacéo e Colaboragéo:
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OPERACIONALIZACAO DO NEGOCIO
ESPECIFICACAO DE PRODUTOS/SERVICOS A OFERECER

Localizacao

RECURSOS NECESSARIOS (INSTALACOES, EQUIPAMENTOS, RECURSOS HUMANOS, MEIOS FINANCEIROS, ...)

InstalagOes:

Equipamentos:

Recursos Humanos:

Organizacéo e Colaboragéo:
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Meios Financeiros:

Outros recursos necessarios:

ESTRATEGIA DE PROMOGAO/COMUNICACAO COM O MERCADO

PLANO DE MARKETING

Organizagéo e Colaboragdo:
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